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AEAI@ DIGITALIZACION DEL SEGMENTO DE AUTOPARTES

* La nueva realidad que se presenta en el mundo obliga a las empresas a desarrollar canales de
atencion que cubran las necesidades de sus clientes.

* iMotriz es un plataforma digital para la venta de repuestos en Internet, a traves del modelo SaaS
(software como servicio), permitiendo digitalizar rapidamente una compania de autopartes.

3 BENEFICIOS DE IMOTRIZ

i Crea una generacion 4.0 de empresarios
Jestacados — -

Administra condiciones comerciales por canales B2B y B2C

Filtrar por precio

Con pago en linea.

Sin pago en linea.

Productos por confirmar
stock.




Objetivo

Crear la generacion 4.0
de empresarios del
sector automotriz en Ecuador AEA 9 &

Poweredby  wwwlm@Eriz.conm



Claves para digitalizar el proceso de ventas de repuestos por internet

Tu empresa

Definir los roles de la compaiia
g@ que lideran el canal de
ecommerce

Definir el mercado objetivo, crear
la estrategia comercial y
preparar listas de inventarios

Categorias

Claves de tu canal de e
commerce

Promocionar el e-commerce
en internet y seguimiento de
metricas



Mercado de repuestos en internet Ecuador

Estadisticas de las principales marcas

Promedio total de busquedas mensuales: 27.410 |

Promedio mensual dlitimos 12 meses
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D repuestos volkswagen 590 /\’_N

D repuestos chevrolet 1.600 /'/\/

[ repuestos mazda 320 /‘A—N

[:] repuestos toyota 390 M’

E] repuestos chery 110 W

[] repuestos ford 590 /\A—N

[[] repuestos renault 390 /M/

[[] repuestos dongfeng 50 /\M/

[[] repuestos nissan 480 /—’V\/‘/ —

[J repuestos fiat 260 /—\”‘/
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AEA@ Clave #1 Definir el mercado

Tu empresa

Definir los roles de la compaiia
que lideran el canal de
ecommerce

Definir el mercado objetivo, crear
la estrategia comercial y
preparar listas de inventarios

Categorias

Claves de tu canal de e
commerce

IMotriz www imSHEri2.com

Promocionar el e-commerce
en internet y seguimiento de
metricas



AEAI@ | Clave #1. o
Defina el mkercado objetivo

Empresas de
transporte

Aseguradoras
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AEA]{? Administre condiciones comerciales por canal B2B B2C

Cliente final

\
| @ Descuento adicional

Transportador

|
| @ Descuento adicional
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Ejemplo venta personalizada:
9 Precio= $100 /ﬁ
@ Descuento= 20% 2w @ s .

1 escuento adicional
@ Otro descuento= 5% W




A{? Defina sus inventarios
¢, Qué repuestos de mi inventario deberia vender en el canal digital?

£

| Atta rotacion |
Cola larga:

Cola Corta:
Mayor ”
rotacion y £ Menor
mayor - rotacion y
menor
competencia

competencia

20% Inventarios 80% )
¢ Sabias que el 80% de las ventas generalmente provienen del 20% de los inventarios? * Principio pareto E




Verifique el nivel de competitividad del grupo de productos

Selecciona un periodo >

Buscar Proveedores de Autopartes Ecuador

DESCRIPCION ARA... o DESCRIPCION MER... - MARCA 4 PAIS DE ORIGEN =

NUMERO ARANCEL... -

Evolucion de las importaciones

Actualizacion de 2 meses de diferencia al tiempo real. Datos de 180 partidas arancelarias relacionadas con Autopartes
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FECHA DE REGISTRO
Proveedores de autopartes
NOMBRE DEL IMPORTADOR PAIS DE ORIGEN VALOR FOB ~
INVERNEG S.A UNITED STATES $4.186.717.43

IMPORTADORA INDUSTRIAL

UNITED STATES

i _
LUTEXSA INDUSTRIAL COMERCIAL COMPARIA L ey _

MAQUINARIAS Y VEHICULO

ABOCIACIGN DE EMPRESAS [0
AT RCES oeL Ecncon



Buenas practicas relacionadas con el producto:

1. La descripcion e imagen del repuesto debe ser clara para el cliente

INCORRECTO: Culata Hyundai

CORRECTO: Culata Hyundai
Accent Vision 1600 cc Modelo 2015

(TTTT/TTA "m %"ot l'lZ com’



2. Categorice los repuestos por grupos de partes

D Mahindra @ © - Por marcas y/o lineas del vehiculo
Bruunne:  KENBD @
ORS | JOYLONG
‘ (@a - Por grupos o subgrupos de
D3 %
“ gﬁ%ﬁr ‘ U repuestos
==Y
I - Por marcas de fabricantes

.



ABAPE ¢ Como publicar tus inventarios en un e-commerce?

Opcion 1: Manual

Publica producto por producto facilmente
desde tu computadora, smartphone o tablet.

Opcion 2: Excel

Tu sistema de

informacion
ERP @@ U 57 B,
| —
SR
Descarga la plantilla de Carga la informacién de Tus productos quedaran Crea el informe de inventarios y Conectamos nuestro IWS . .
lista de productos de tu tus productos en el publicados en tu tienda virtual configuraremos la (Imotriz Web Service) a La |nf$6rg$cgann“sneegubhca
tienda virtual asistente virtual de productos para tus clientes. actualizacion automatica. tu sistema de inventarios. ! 2

(YT TT]T7A "m %‘it I'IZ comy




AEAI@ Clave #2. Defina los roles que participan en el proyecto

Tu empresa

Definir los roles de la compafia

Definir el mercado objetivo
y el canal de venta online que lideran el canal de ecommerce

Mductos

Categorias

Tener un canal de ecommerce

iMotriz www. frm %Qtl"Z com’

Promocionar el e-commerce



AEAWI@ Roles de la compania involucradas en el comercio electronico

1. Administrador del ecommerce:

Publicar informacién de productos

2. Area Marketing:

Crear y desarrollar la estrategia digital para atraer clientes

3. Asesor comercial

Atender Consultas via tienda virtual, WhatsApp y Correo electronico

4. Area Logistica:

Crear y desarrollar la estrategia digital para atraer clientes



AEAI{B Clave #3 Elija el mejor canal de comercio electronico

Tu empresa

Definir los roles de la compafia

Definir el mercado objetivo
y el canal de venta online que lideran el canal de ecommerce

Categorias

Tener un canal de ecommerce

iMotriz www. frm %Qtl"Z com’

Promocionar el e-commerce



é_EAI{E' Defina el Modelo de venta de repuestos en internet

Aplicacién

Aplicacion Sitio web Sitio web

Varios canales a disposicién del Todos los canales se encuentran
usuario, pero de manera y a disposicion del usuario.

www. irm ';Qt riZcom



Via tienda virtual Via WhatsApp Via formularios y chatbots Redes sociales
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AEAI@ Opciones para desarrollar tu proyecto de comercio
electronico

Utiizar un modelo Sazs

www.tuempresa.com www.imotriz.com/tienda/tuempresa

Venta de
repuestos
en linea @)

Ver productos
b

Categorias
Encuentra el repuesto que necesitas a través de nuestras categorfas

P Al
{os originales 3




Software como servicio




AE

ABOCIACIGN DE EMPRESAS
AL TR eES Dl Ecuapon

J

Funcionalidades que debe tener un ecommerce de autopartes

a 5 DOOR HATCHBACK K13w

Nissan March K13W

Axle & Suspension
Body (back door & rear body)
Body (front, roof & floor)
Body (side & rear)

Body electrical

Brake

Engine

Engine electrical
Exhaust & Cooling

Fuel & Engine control
Miscellaneous

Power train

Seal & Seat belt

Steering

Buscador de autopartes

HR15DE TYPE ENGINE BASE GRADE Asia

Axle & Suspension

Front axle
Front suspension
Rear axle
Rear suspension

Road wheel & Tire

Ta

Body (side & rear)

Body side fitting
Body side moulding
Body side panel
Body side trimming

Front door lock & Handle

201

Body (back door & rear body)
Back door lock & Handle
Back door panel & Fitting

Back door trimming

Body electrical

Audio & Visual
Battery & Battery mounting
Compressor

Compressor mounting & Fitting

Condenser, liquid tank & piping

Body (front, roof & floor)

Cowl top & Fitting
Dash panel & Fitting
Dash trimming & Fitting
Floor fitting

Floor panel

Brake

Anti skid control
Brake & Clutch pedal
Brake master cylinder
Brake piping & Control

Brake servo & Servo control

wwuw.irm %Qtriz.cam’




METRICAS e-commerce

ASOCIACIGN DE EMPRESAS 18

Region * Ciudad v
1 mar 2021 - 31 mar 2021 -
Agrupacion de canales predeterminada v Categoria de dispositivo -
Usuarios Sesiones Numero de sesiones por usuario
716 906 1,27
t 353.2% t 353.0% 4 0.0%
= Usuarios Usuarios (mes anterior) - Sesiones Sesiones (mes anterior) = NUmero de sesiones por... Numero de sesiones por...
44 50 2
/V;\/‘A*\/\/V\ g
0 0 0
Tmar 6mar 11mar 16mar 21mar 26mar 31 mar Tmar 6mar 11mar 16mar 21mar 26mar 31mar ITmar 6mar 11mar 16mar 21mar 26mar 31 mar
Duracién media de la sesién Paginas/Sesion Porcentaje de rebote
& . [0)
00:03:14 3,59 44,04 %
4 -32.5% $-39.0% t 100.2%
= Duracién media de la ses... Duracion media de |a ses... - P&ginas/Sesion P&ginas/Sesion (mes anterior) = Duracion media de la sesi... Duracion media de la sesi...
18:00 50 18:00
5 SN oA 5 - & A SN oA AN
Tmar 6mar 11mar 16mar 21 mar 26mar 31 mar Tmar 6mar 11mar 16mar 21mar 26mar 31 mar Tmar 6mar 11mar 16mar 21mar 26 mar 31 mar
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AEA@ ;. Como buscan repuestos en mi e-commerce?

Top paginas visitadas

Pagina Usuarios Numero de paginas vistas Promedio de tiempo en la pagina  Porcentaje de rebote
1. /tienda/metrokia/home 976 00:01:03 50,24 %
2. /tienda/metrokia 443 00:01:13 1543 %
3 /tienda/metrokia/catalogo/page/results/search/ACCESORIO-PICANTO 83 00:01:34 50 %
4. /tienda/metrokia/catalogo 56 00:00:56 null
5. /tienda/metrokia/home/page/cotizacion 66 00:01:53 50 %
6. /tienda/metrokia/catalogo/page/results/search/BOUTIQUE-ACCESORI 50 00:01:20 100 %
7 /tienda/metrokia/catalogo/page/results?search= 50 00:02:12 null
8. /tienda/metrokia/catalogo/page/results/search/ACCESORIO-RIO 43 00:00:44 null
9: /tienda/metrokia/catalogo/page/results/search/PICANTO 40 00:00:55 28,57 %
10.  /tienda/metrokia/catalogo/page/results/search/RIO 31 00:00:49 0%

1-10/659 ¢ 5




AEAI@ OFRECE DIFERENTES FORMAS DE PAGO

- Pago en efectivo o cuenta
bancaria

o
- Pago a credito ’ .
- Pago electronico con pasarela o -—d
R, e e —
_

boton de pago

—

e



AEAI@ Tipos de e-commerce

E-commerce privado B2B E-commerce publico B2B y/6 B2C
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AEAI{B Utiliza diseno grafico profesional

‘Mercedes-Benz
repuestos

Automercol Ver productos
La mejor Experiencia




AEAI{B Clave #4 Gestione su estrategia de marketing digital

Tu empresa

Definir los roles de la compafia

Definir el mercado objetivo
y el canal de venta online que lideran el canal de ecommerce

Mductos

Categorias

Tener un canal de ecommerce

iMotriz www. frm %Qtl"Z com’

Promocionar el e-commerce



AEA@ Marketing digital
., Cémo posicionar mi tienda virtual en Google?

ESTRATEGIAS ORGANICAS: SEO

e Describe tu compainiia indicando las marcas de
repuestos que venden y los grupos de partes

e Describir detalladamente los productosque |l MRt @ 16 & 1 - "=
comercializa tu compania

e Nombra las imagenes, con la descripcion
del repuesto

e Mantener actualizados los inventarios para evitar una URL rotas



AE ¢ Como posicionar mi tienda virtual en Google?
CAMPANAS DE MARKETING SEM B2C

‘e Tasa de Clics e Impresiones y CTR

G I —— Clics —— Impresiones
o g e Clics 20 i
48

REPUESTOS HYUNDAI !, impresiones -

154,000 o %
Il Lk 1 No corresponds o
Anuncio - www.imotriz. com/tutienda CTR 8
Hyundai Genuine Parts | Tu tienda virtual 31 %
Encuentra fas partes originales para tu vehiculo Hyundai en un solo jugar. c,'s IR 16 mar 17 mar 18 mu,

Accent - Santa Fe - Getz - 135 - 110 - Elantra - Eon - Veloster - H1
Cotizar Repuesto - Productos Hyundai

Top Palabras clave de bisqueda
Palabra clave de busqueda - Clics Impresiones CTR Conversiones
1 +repuestos scamiones +hino. 3 2 o 0
2 srepuestos +hino 3308% 167
3 +repuestos +hino +300 1 3 33338 1
@ +repousios Hino 4 +repuestos +hino +500 2 5 0% o
© +epuestos +nn0 +500  [§ Hepuestos +hino +bogota 1 " 9% 0
@ +repuastos +hino +300
® +repurstos +ano
Toogota
@ +repuestos +camiones
o
\ /
1-5/8 ¢ >
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AEAI@ Estrategias de marketing para ecommerce B2B

e Disefio mailing a clientes o a bases de datos
segmentadas

e Otorgar descuentos especiales por
compras digitales

e Otorgar costo de envio gratis

e Otorgar garantia extendida

wwwim Qét l'iZ com



Pasos para gestionar tus ventas

Publica

Realiza la publiacion de tus articulos
de forma facil y rapida

Recauda el dinero en tus cuentas
bancarias y realiza la factura
directamente al cliente.

Promociona

Realiza estrategias de marketing digital
para atraer clientes, y/o utiliza nuestros
servicios de trafico de visitas.

Entrega o envia el pedido al cliente
utilizando tu propio sistema logistico.

”
[ =
Automatiza el proceso de ventas en

linea y establece contacto directo
con el cliente.

Cerciorate que el cliente haya recibido el
producto y haya quedado satisfecho con
la compra.

www. frm WL riZcom



AEAD’B ERRORES COMUNES EN ECOMMERCE

ABOCIACIGN DE EMPRESAS
P e

e Desarrollar plataformas pensadas en venta de otros productos
e No tener métricas o no definir objetivos
e No asignar un responsable del canal digital
e No publicar o no mantener actualizados los inventarios
e Decirle al cliente que el repuestos se agotd después de la compra
e Cambiar el precio después de la compra
e No definir presupuestos de marketing digital
-B2B mailing
-B2C Google

e Utilizar WhatsApp personales y no corporativos



ABOCIACIGN DE EMPRESAS

iIMotriz Group LATAM

TIENDAS
OFCIALES

Fomadty  mmbr@E iz o

DESARROLLO MARKETPLACE
DE SOLUCIONES ESPECIALIZADO

DATA AUTOMATIZACION
ANALYTICS DE PROCESOS

s _
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iIMotriz Group LATAM

En iMotriz ayudamos a empresas que:

@ Estan preocupadas por que tienen alta inversion en inventarios de repuestos, y sienten que no
estan vendiendo lo suficiente y esto esta provocando flujos de caja totalmente inconvenientes.

© Desean vender repuestos por internet, pero no saben como empezar, o si saben cémo, pero no
cuentan con tiempo disponible, y esto les esta restando competitividad en términos de ventas en linea.

@ Ya tienen plataformas de comercio electrénico, pero se sienten incomodas porque han realizado altas inversiones
y estas no estan siendo lo suficientemente eficientes, causando impactos en sus costos y utilidades.

@ Sienten temor en que los esfuerzos e inversiones que realicen en el desarrollo de sus plataformas de ventas
por internet, no funcionen como lo esperaban, y esto los lleve a tener pérdidas de tiempo y dinero.

Si te identificas con alguna de estas, somos tu aliado ideal para lograr esos objetivos.

LU, "m gﬁt l'lZ comy



iIMotriz Group LATAM

Agendar una cita

www imSHEriZ.com



NUESTROS SERVICIOS

CREAMOS TU E-COMMERCE

Conoce las plataformas de e-commerce
de repuestos para vehiculos en iMotriz

Sin comisiones en ventas
Mantén la competitividad de tu negocio publicando tus mejores precios que no tendrén comision en el momento de generar ventas ni en el
Marketplace ni en tu tienda oficial

Presencia en el sistema de plataformas de e-commerce de autopartes de AEADE
Aumenta la exposicion y promocion de tu comparia vineulando tu logotipo en nuestro sitio oficial en iMotriz que al hacer diic direcciona los
clientes hacia tu plataforma especializada de comercio electronico.

Acceso a catalogos de autopartes
Acceda a la mayor fuente de informacién de catalogos de autopartes de vehiculos
con el nimero identificacion del vehiculo VIN. Nuestra base de datos incluye mas

para que realices biisqued:
s de 20 millones de referencias.

de piezas por diagramas y/o

Configuracién personalizada de canal de ventas por mayor y/o al detal
Elile el modelo de ventas que mas se ajuste a tu compariia, desde un modelo solo para ver
También podras generar modelos mixtos que te permite administrar c:

as por mayor (B2B) y/o ventas al detal (B2C).
ia canal de ventas diferenciandolos con listas de precios y descuentos.

Sistema de i i6n de di ibili de pi
Permite que tus clientes confirmen la existencia uno a uno tus productos y recibe pedidos individuales por cada producto confirmado
Ideal para empresas que prefieren confirmar disponiblidad en cada intencion de compra realizada por el cliente.

Crea y personaliza listas de precios y descuentos
Atiende de manera personalizada a cada uno de tus clientes creando hasta 3 listas de precios, asignando descuentos ajustados a tus
propias condiciones comerciales. Ideal para empresas que realicen ventas por mayor B2B y al detal B2C.

Gestor de clientes - Herramienta para encontrar nuevos clientes

Invita usuarios a la comunidad de Imotriz y vinculalos a tu propia red de contactos clasificados por grupos como consumidores fina
talleres de mecanica, aimacenes de autopartes, empresas de transporte y compariias de seguro.

Asi de masiva de i ios - ilimi

Dispondras de una herramienta de asistencia para que realices la publicacion y actualizacion masiva de tus inventarios disponibles para la venta a

través de Excel. Imaginate publicar 10,000 articulos en un minuto. Tus clientes podrén ver y comprar todos los productos de tu inventario en linea.

Sistema de captura de cotizaciones (Leads)
Tus clientes podrén solicitar cotizaciones de tus productos 24 horas al dia 7 dias a la semana. Captura la informacion que necesitas pz
la cotizacion como los datos del cliente y del vehiculo para que tus asesores comerciales puedan gestionar de forma rapida las cotizaciones.

2 hacer

Registro de clientes a través de Google y Facebook
Ademas del registro tradicional, tus clientes podran hacerlo de manera facil y rapida directamente con Google o Facebook.

Médulo de i i y de ini ion de i
Contaras con un sistema personalizado para llevar el registro de tus transacciones de venta y/o compra manteniendo la prive
confidencialidad de tu informacion. También podras administrar tus inventarios por ciudades, sucursales, bodegas y ubicacion

dela i iali del stock para la venta
Si prefieres que el cliente no vea el nimero de unidades que tienes disponible en tu inventario, podras ocultar a todos o a solo los dlientes que

eljas, el stock que tienes disponible en tu inventario

Crea Imagenes para tus productos
Agrega diferentes imagenes para cada uno de tus productos, mostrando las principales caract
compra del cliente

fsticas y asi facilitar la experiencia do

Métricas de transacciones

Visualiza en linea el rendimiento de las transacciones de pedidos y cotizaciones de tu tienda oficial. Realiza fitros por clientes y

rangos de fechas en tiempo real.

Tienda oficial

Permite que tu compaiiia aumente la visibilidad de las ventas de autopartes en Internet a través de tu propio canal de e-commerce, brindando
credibilidad ante ciientes potenciales. Tu tienda oficial tendra tu imagen gréfica personalizada y tu propia URL en Imotiz.

Chat via WhatsApp

Cada producto que publiques en Imotriz tendra el botén de WhatsApp para que tt
-to de los clientes que te contactaron

ntes puedan hacerte preguntas en linea y quedes
con el registro dire
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Buscador de productos solo para tus inventarios

Tus clientes podrén buscar tus productos en tu tienda oficial por el nombre de la autoparte, la referencia y/o marca del fabricante. Podras hacer
agrupaciones de productos para generar promociones, remates y ventas de saldos, y desde el buscador encontrarlos faciimente.
Categorizacion y subcategorizacion personalizada de productos.

Ayuda a tus clientes a encontr Sily répido el producto que necesitan en tu tienda ofic
categorfas ar las categorfas que consideres necesarias que se ajusten a la clasific

gracias a la seccin personalizada de
5n de tus productos.

Administrador de vendedores
Sistematiza la toma de pedidos en linea por medio de tu red de vendedores sin pagar costos de licenciamiento por usuario ni comisiones
en ventas. Genera pedidos en linea a través de computadores, tablets y/o smartphone.

Meétricas en linea de tu Tienda oficial
Realiza en linea el andlisis de los datos relacionados con el tréfico de tu Tienda oficial, con el objetivo de entender las métricas y tomarlas
como punto de partida de optimizacion estratégica que te permita alcanzar tus objetivos.

Conecta tu sitio web con tu tienda oficial
Podrés conectar la seccién de autopartes de tu sitio web con cualquiera de las secciones que tendras disponible en tu tienda oficial,
brindando al cliente la posibilidad de generar compras en linea rapidamente.

Crea Banners promocionales
Logra més interacciones en tu tienda oficial, generando efectividad en la consolidacién de tu marca, tus producto y/o servicios de manera gréfica.
Podras crear banner ilimitados en tu tienda oficial que se adaptan a cualquier dispositivo y direccionar al cliente con un clic directo a tus productos.

Centro de asistencia por internet
Tendras acceso nuestra plataforma de aprendizaje, con instructivos, tutorial
de venta a través de tu canal de comercio electronico.

s, iméagenes y videos relacionadc

son el uso y los pro

os

Sistema de notificacion al cliente de guia de transporte
En cada venta podras informar en linea al cliente sobre la logistica del de
la fecha y las observaciones del envio.

pacho del pedido registrando la transportadora, el nimero de guia

Posicionamiento en el directorio de tiendas oficiales
Aumenta la exposicién de tu compariia en el canal digital, teniendo presencia en el directorio nacional de tiendas oficiales especializadas
en autopartes. Flige el plan de mayor categoria para posicionarte en los primeros resultados.

Carrito de compras con o sin pago electrénico
Permite que tus clientes puedan enviarte pedidos con productos ilimitados y puedan realizar sus pagos en tu propia cuenta bancaria
ahorrando asi los costos de intermediacion de una pasarela de pagos. Ideal para ventas por mayor y/o ventas a crédito.

Recauda con tu propia pasarela de pagos o botén de pagos

Integra tus propias opciones de pago que le aporten valor a la experiencia de compra en linea de tus clientes. Desde pagos con tu botén PSE
hasta recaudos con tarjeta débito y crédito con la pasarela de pagos de tu eleccion como ePayco, Payu, Wompi, entre otras.

Chatbot (Chat inteligente)

Automatiza procesos de servicio al cliente a través de los sistemas de chatbot que te permite generar respuestas automaticas a diferentes
requerimientos de tus clientes. Podras integrar los nimeros de WhatsApp de tu equipo comercial para que el chatbot direccione cada mensaje.
Sistema de calificacion de experiencia de compra en tu tienda oficial

Recibe retroalimentacion constante de tus clientes gracias a nuestro sistema de calificacion que permite que tus clientes opinen después

de cada transaccion. Podras elegir entre calificaciones con estrellas y/o el indicador para medir la lealtad de los clientes NPS.

Informe en linea del sistema de captura de cotizaciones (Leads)

Accede en linea a las estadisticas del sistema de captura inteligente de cotizaciones para que puedas estar informado y puedas tomar
decisiones estratégicas para tu negocio.

Eliminar marca de "Imotriz" en la parte inferior de tu tienda oficial

Si prefiere que en la parte inferior de tu tienda oficial no aparezca Power By Imotriz, puedes eliminar nuestra marca para una mayor exclusividad.

T i6 stica de
Accede a través de Google Sheets a toda la informacion capturada por el sistema de cotizaciones tabulada en una hoja de calculo y lista para
tus andlisis de inteligencia de negocio. Crea tablas dinémicas e informes interactivos que te ayuden en la toma de decisiones de tu compaia.

Opcién de configurar Tienda oficial como privada
Realiza ventas por mayor y al detal en tu tienda oficial solo a los clientes que tu elijas. Ideal para empresas mayoristas y casas matrices que
atiende a clientes especificos y que buscan confidencialidad en sus productos.

Integracion con Google Ads para crear anuncios de busqueda
Crea campafias de marketing digital en los motores de biisqueda de Google directamente desde tu tienda oficial.
Podré mentar por ciudad, marca de vehiculos, dias, entre otros.

Certificado de seguridad SSL
Tendras el certificado SSL (Secure Sockets Layer o capa de conexién segura) que cumple con el es
la transferencia de datos cifrados entre un navegador y tu tienda oficial,

andar de seguridad global que permite
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SERVICIOS ADICIONALES

Servicios adicionales para tu tienda oficial

Acompaiiamiento en implementacién

aciones virtuales de nue:

iones de cap: uipo de profesionales en temas de comercio

s mejores précticas para el desarrollo de tu proyecto de comercio electrénico.

Alcanza mas rapido tus objetivos con ¢
electronico, Marketing y autopartes. Conoce

Disefio gréafico personalizado
Disefiamos el aspecto gréafico de tu tienda oficial mediante imagenes personalizadas alusivas a tu empresa y/o productos, siguiendo el
branding de cada una de las marcas de vehiculos. Disefiamos banners, imagen de categorias, imagen de perfil, chatbot, entre otros.

incronizacié 4tica de inventarios (API)
Automatizamos el proceso de publicacion de articulos en tu tienda oficial y consigue los primeros lugares en los resultados de
busqueda dentro del Marketplace. Solicita una cita con nuestro equipo de Tl para presentarte un presupuesto

Aceleradores de clientes en Google
Crea desde tu tienda oficial grupos de anuncios en linea que se posicionan en los primeros resultados en el buscador de Google para
llegar a las personas que estan buscando repuestos para vehiculos. Realiza recargas segin tu presupuesto de marketing digital.

Integracion catalogos de autopartes
Integramos uno o varios de nuestros 43 catélogos de autopartes que te permite acceder a las biiquedas de tus productos a través del
scar el repuesto exacto para su vehiculo.

ntimero del VIN y/o los diagramas de grupos de partes, para permitir al usuario k

Marketplace Privado (Integra miltiples tiendas oficiales)

independientes, y busca centralizar y administrar

5 la solucion perfecta para una empresa que tiene varios distribuidores con inve
su sistema de ventas a través del canal digital

Inteligencia de negocios
Accede al médulo de informes dindmicos de las importaciones de autopartes de tu pais que te ayudara a tomar decisiones de negocios
basado en los datos. Conoce importaciones por el nombre de la empresa, el pais de origen y/o la partida arancelaria entre otras

Admini: ion de publi 6n de i . 0
concentren en atender agil y rapido a tus clientes para generar ventas, y nosotros en la publicacion periddica de tus articulos.
para afiliados

Sistema de devoluciones y PQRS
Vinculamos en el chatbot de tu tienda oficial la opcién para que los visitantes puedan solicitar devoluciones y/o radicar peticiones,
izado.

quejas y reclamos, recibiendo una notificacién en linea por cada registro

Sistema de registro y actualizacién de proveedores
Vinculamos en el chatbot de tu tienda oficial la opcion para que tus proveedores puedan enviarte la informacion y documentos que tu
solicites en el proceso de registro y actualizacion de proveedore

Imotriz Go (Oportunidades de venta)
Recibe atin mas solicitudes de cotizaciones de clientes que estan buscando repuestos a través de internet

iEspéralo proximamente!

SATDA (Sistema de apoyo a la toma de decisiones de abastecimiento)
Automatiza la toma de decisiones de compra basado en nuestro algoritmo

jecia artific

iEspéralo préximamente!

RPA izacion robética de pi
Autométiza la revision de los correos ele
a todos en una sola fuente de informacion.
iEspéralo préximamente!

descarga autométicamente las listas de precios centralizandolos

strénicos de tus proveedo
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